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История и развитие 

Развитие рынка* 

1999: 

 скретч-карты 

2001: 
электронные 

ваучеры 

2003:  

Push-платежи 

2006: 
платежные 
терминалы 

2008:  

электронные 
кошельки 

Будущее: 
открытая 

платформа 

основание 

ОСМП 

основание e-port 

начало 

международной 

экспансии  

слияние ОСМП и 

e-port: основание 

Группы  

выход бренда 

QIWI 

• объединение прессинга 

ОСМП и e-port 

•  начало сотрудничества 

с Visa 

• в состав Группы вошел 

КИВИ Банк 

• Mitsui стал акционером 

QIWI 

первая трансграничная 

операция с Visa  

QIWI и Visa  

Стратегический альянс 

создание 

 QIWI Venture 

1999 2004 2005 2007 2008 2009 2010 2011 2012 2013 

История Группы QIWI 

Источник*:  
Data Insight, 2012 
Edgar, Dunn & Company, 2012 

NASDAQ IPO 



QIWI в цифрах 

60 млн.  
Пользователей 

ежемесячно 

15 млн. 

Visa QIWI Wallet 

167,000  
Терминалов и 

точек оплаты 

54,000+ 
Провайдеров 

8,400 
Агентов 

210 
Банков 

Известный бренд  

в России и СНГ 

Пользователи QIWI могут совершать различные платежи и переводы 

Сотовая связь и 
интернет 

Штрафы и налоги Финансовые 
сервисы 

Пластиковые и 
виртуальные 

карты  

ЖКХ ПО 
Кабельное ТВ 



NASDAQ [QIWI]; MOEX [QIWI] 

* Источник: 
finance.yahoo.com 



Корпоративный инвестиционный 
фонд 

 

Цель создания:  

• Дополнение собственного R&D 

• Выход на новые рынки 

• Внедрение готового решения/доработка 

существующего 

 

Три стратегии:  

• Инновации в материнский бизнес  

• Получение доступа к технологиям через 

стартапы 

• Венчур с целью получения дополнительной 

прибыли 

 
 



Основные факты 

• Образован 01/2013 

• До $1 млн. в один проект 

• 2 проекта в портфеле 

• 1 проект в акселераторе 

• Сотрудничество с инкубаторами ВШЭ, 

МГУ им. М.В. Ломоносова, МГТУ им. Н. 

Э. Баумана 

 

 



Положение об инвестиционном 
департаменте 

• Юридическая схема заключения 

венчурных сделок 

• Внутренняя схема функционирования 

и взаимодействия  отдела QV и Группы 

QIWI 

• Утвержден порядок работы венчурного 

комитета  

 

 

 

 



Основные постулаты успешного 
бизнеса 

• Виральность 

• Оптимизация существующих бизнес-

процессов 

• Возможность интеграции в 

материнский бизнес QIWI  

 

 

 

 



Инвестиционный фокус  

• Финансовые сервисы 

• CBM (customer base management) 

• Mobile- и E-commerce 

• Сервисы управления 

взаимоотношений с клиентами и 

оптимизации обслуживания 

потребителя 

• Hard'n'Soft решения по 

совершенствованию текущих бизнес-

процессов 

• Виртуальная и дополненная 

реальность 

  



Спасибо за внимание! 


